easypier

EASYPIER Plan de Comisiones
Los siguientes esquemas cubren los detalles del Plan de Comisiones:

Plan _de Ventas Directas el Agente es responsable del ciclo vida completo de una
venta, desde la prospeccion hasta la firma del contrato, incluyendo demostraciones de
productos, negociaciones de contratos, implementacion de servicios y soporte, etc.

Articulo / Servicio A pagar a EasyPier PVP (precio de referencia)
Licencia EasyPier Estandar 125 €/ Mes 250 €/ Mes

Licencia EasyPier Premium 250 €/ Mes 500 €/ Mes
Servicios de valor afadido,

implementacion, Un promedio de 5.000€ sobre
configuracién, formacion, ) Instalacion
transferencia de datos, etc...

Precios en Euro (€)

Adicionalmente a la licencia, el Agente podra cargar otros servicios de valor
afiadido, implementacion, configuracién, formacién, transferencia de datos,
etc., totalmente libre de pago de cualquier comision.

Servicio y Soporte
El Servicio y Soporte de primer nivel es proporcionado por el Agente. Las
ventas deben incluir el Servicio de implementacion y Soporte.

Plan _de Ventas Indirectas el Agente refiere clientes potenciales a EasyPier,
opcionalmente pudiendo intervenir en la negociacién y demostraciones del producto.

EasyPier es el que se encarga de la negociacién, demostraciones, puesta en marcha,
servicios y soporte al cliente.

Articulo / Servicio Pagable al Agente PVP (precio de referencia)
Licencia EasyPier Estandar _ 250 €/ Afio 5 250 € / Mes

(primer pago del afio)
Licencia EasyPier Premium 500 €/ Ao 500 €/ Mes

(primer pago del afio)

Servicios de valor afadido,

implementacion, 20% Un promedio de 5.000€ sobre
configuracion, formacion, 0 Instalacion

transferencia de datos, etc...

El pago de las comisiones se llevara a cabo anualmente y sera mantenido durante la duracién del contrato con el usuario final.
Precios en Euros (€)

Servicio y Soporte
El Servicio y Soporte de primer nivel sera prestado por EasyPier
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